INSTRUKCJA - 3/2026

JAK DOBRZE PRZEPROWADZIC
SPOTKANIE INFORMACYJNE
(1 SPOTKANIE)



Jak zrobic¢ czat grupowy na MSG

* Przed spotkaniem nalezy utworzyc chat grupowy na messenger

(osoba organizujgca spotkanie + nowa osoba + osoba prowadzgca spotkanie)

« Wyttumacz osobie z zespotu jak stworzycC czat grupowy na msg



1) Po rozpoczeciu wideorozmowy na MSG

* Zapraszajacy - Edyfikacja (docenienie + ,cecha ludzka”)
* Przedstaw Nowa osobe
* Przedstaw osobe Prowadzaca spotkanie
* Prowadzacy - porozmawiaj z nowg 0soba:
* Skad jestes?
* Czym sie zajmujesz zawodowo?

 [jesli osoba sama chudnie lub juz schudta] lle udato sie zrzuci¢ kg, jakie zmiany na plus od
momentu rozpoczecia chudniecia?

* Powiedz dlaczego ty sie tym zajmujesz
(Co robitem przed, co mnie denerwowato, dlaczego sie tym zajgtem)

* Dobrze, teraz pokaze jakie Ty mozesz mie€ korzysci.



2) Udostepnienie prezentacji w PDF - cz.1

e Otworz prezentacje w formacie PDF w programie Adobe Acrobat Reader
(bezptatna) - jesli nie masz, to pobierz - link ponizej

* https://get.adobe.com/pl/reader/

o Spotkania prowadzimy na LAPTOPIE

 Uzyj aplikacji Messenger w przegladarce internetowej
(np. Chrome, Opera, Brave)


https://get.adobe.com/pl/reader/

2) Udostepnienie prezentacji w PDF - ¢z.2

« UDOSTEPNIJ ekran w trakcie wideorozmowy (=

o Zapytaj: ,Widac¢ udostepniany ekran?”



3) Popros Nowa osobe, aby powiekszyta
udostepniang prezentacje na caty ekran

« Jesli Nowa osoba jest potaczona na smartfonie,
to niech utozy go w poziomie
| powiekszy udostepniane okno.

« Jesli Nowa osoba jest potgczona na laptopie,
to niech tylko powiekszy udostepniane okno
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e ,Sytuacja gospodarcza na przestrzeni ostatnich lat przyniosta wiele zmian.
Co chwile sa jakies kryzysy, wiec warto mie¢ dodatkowe zrodta dochodu.

* Nasze spotkanie jest szansg na zwiekszenie dochodu.”

KRYZYS FINANSOWY

KRYZYS > SZANSA
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e ,Sprzedaz w internecie rosnie, coraz wiecej osob robi w taki sposob zakupy
| my wpisujemy sie w ten trend.

* Wiec warto miec zajecie, ktore korzysta z tego trendu”

E-commerce

Sprzedaz detaliczna e-commerce na catym swiecie 2014-2023 w mid $
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,Na zdjeciach, ktore teraz widzisz masz przyktady osob, ktdre byty kiedys na takim spotkaniu i zaczety z nami wspotpracowac.
Wioletta, bedac dyrektorkg w przedszkolu, zarobita pienigdze na dodatkowe wakacje.
Katarzyna, ze wzgledu na powiekszajgca sie rodzine, kupita nowy samochaod.
Karolina i Bartosz mogli wykonczy¢ dom (a dom nie wykonczyt ich®), a sama Karolina nie musiata wroci¢ do pracy na etacie po urlopie macierzynskim.
Tomasz, bedac przedsiebiorcg, ma wiecej czasu dla rodziny.
Weronika, ktora jest pielegniarka, odtozyta 100.000 zt w rok, majac tutaj elastyczny czas pracy.
Zapytaj Nowg osobe: ,Jakie pienigdze miesiecznie zrobityby roznice w twoim budzecie domowym?”
* daz do tego, aby osoba powiedziata konkretng kwote miesiecznie

Jak Nowa osoba powie kwote, to zapytaj: ,,Co by te pienigdze zmieniaty u Ciebie?”

JAKIE PIENIADZE ZROBILYBY ROZNICE W TWOIM W BUDZECIE DOMOWYM?

3 Elastyczny czas pracy

2 2Zysk z programu 65122,61 2zt
3 2Zysk z suplementow 33 155,60 zt

4 Zysk z kosmetykow 2 710.88 71
5 100 989,09 2t
6

7 4

8 4

Budowa i wykoﬁczeﬂi; do:ﬁu -

Dodatkowe 100°000 zt
w 12 miesiecy




4) Prezentacja - slajdy - 05
* ,Dlaczego to co robimy ma taki potencjat.

* Po pierwsze Kryzys zdrowia - coraz wiecej osob ma problem z nadmiarem kilogramow
czyli jest mndstwo osob dookota, ktore powinny poprawic¢ wage.”

NADWAGA I OTYLOSC W STATYSTYKACH
NFZ POWYZEJ 20. ROKU ZYCIA:

W POLSCE NADWAGE MA:

e 68% MEZCZYZN
e 53% KOBIET

NA OTYLOSC W POLSCE CIERPI:

e 25% MEZCZYZN
e 23% KOBIET

PRZYKLADY CHOROB, DO KTORYCH
PROWADZI OTYLOSC:

CHOROBY UKLADU KRAZENIE,
CUKRZYCA TYPU 2,
NADCISNIENIE TETNICZE,
ZWYRODNIENIA STAWOW,

NOWOTWORY,
ZABURZENIA PSYCHICZNE.
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» ,Po drugie jest mocny trend na bycie fit. Widac to na zewnatrz i w mediach
spotecznosciowych

l,,,

| osoby z nadmiarem kg to widzg, i same wpadajg na pomyst, ze warto bytoby cos zmienic
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o .| po trzecie mamy rozwigzanie, ktore dziata! Jest proste, skuteczne
| przynosi zauwazalne efekty juz w pierwszym tygodniu.

e Sktada sie z 5 elementow.”

* [jesli osoba nie byla w Programie] - to wyttumacz na czym polega nasza ustuga - masz informacje na
kolejnym slajdzie

DLACZEGO TO CO ROBIMY MA POTENCIAL?
3. INNOWACYINE ROZWIAZANIE - MIEDZYNARODOWY ZASIEG




4) Prezentacja - slajdy - 07

* [jesli osoba nie byta w Programie] - przeczytaj AKTUALNA wersje rozmowy sprzedazowej:

1. Pierwszy element to WYTYCZNE ZYWIENIOWE. 4. Czwarty element to GOTOWY ZESTAW INDYWIDUALNIE DOBRANYCH
1. Otrzymujesz 3 listy produktow. Liste produktéw dozwolonych, MINERALOW, WITAMIN | EKSTRAKTOW ROSLINNYCH.
niedozwolonych oraz ograniczonych ilosciowo. Z tych produktow robisz Nie ma tutaj zadnych koktajlow lub shake'éw zastepujgcych jedzenie.
sobie sam/a positki, wedle uznania. Celem zestawu jest uzupetnic¢ braki i zadbac¢ o odpowiedni poziom tych
2. Od samego poczatku dozwolone sg wszystkie miesa, wszystkie ryby, sktadnikow w organizmie.
wiekszos¢ warzyw i wszystkie owoce. Mozesz smazyc¢, piec, gotowac, 5. Piaty element to DOSTEP DO DIETETYKA.
tak jak lubisz. W razie potrzeby indywidualnie konsultuje Twoja sytuacije.
3. Produkty na poczatku niedozwolone systematycznie wprowadzamy, <Imie>, czy wszystko zrozumiate?
zeby wiedzieC jak Twoj organizm na nie reaguje. Dzigki temu bedziesz 6. Jesli chodzi o Catosé to skiada sie to z etapdw miesiecznych. To Ty
wiec!zial/a co Ci sf}lzy, a co warto ograniczygé. ' - decydujesz ile chcesz przej$¢ etapow. Jak osiggniemy zatozony cel to
4. Jesli chodzi o positki - jesz do syta, bez wazenia sktadnikow, bez kluczowym etapem jest ETAP WYJSCIA, gdzie stabilizujemy wage na
liczenia kalorii. | , , L , | danym poziomie i testujemy dziatanie na organizm pozostatych
sniadanie i Podwieczorek. wage.
Sprawa z positkami jest prosta i wygodna, bo nie musisz codziennie 4. (PODSUMOWANIE | ZAMKNIECIE):
wymyslac positkow, , | _ o | 1. Osoby, ktére sa doktadne i trzymaja sie wytycznych, majg wyniki na
moga sie powtarzac. To co zjesz na obiad, mozesz tez zjes¢ na kolacje. 100% .
Prosto i szybko. W pierwszym miesigcu chudng od 5 do nawet 10 kg, w zalezno$ci od
<Ilmieg>, czy to jest jasne? wagi startowej.
2. Drugi element i najwazniejszy, to OTRZYMUJESZ MOJA OPIEKE | WSPARCIE, (+ powiedz o swoich REZULTATACH -> ile zrzucite$ + w jakim czasie + co sie
czyli jestem od tego, aby dobrze przygotowac Cie do startu, na biezaco poprawifo, np. ,.Ja sam pozbytem sie 20kg.
weryfikowac Twoje wyniki, pokazywac co robisz dobrze, wprowadzac w 3miesiace, lepiej sypiam, mam mniejsze dawki lekéw na tarczyce i nie mecze
poprawki i dbac o to zebys$ w jak najlepszym czasie osiggnat /-eta swoj sie wchodzac po schodach do mieszkania.)
cel. 2. Podsumowujgc. Catos¢, czyli: moja indywidualna opieka, grupa wsparcia,
3. Trzeci element, to DOSTEP DO ZAMKNIETEJ GRUPY WSPARCIA NA FACEBOOKU. wytyczne zywieniowe, proste przepisy, gotowy zestaw sktadnikow
Ponad 20 tysiecy oso6b, ktore aktualnie gubi kilogramy lub osiggneto swoj odzywczych oraz opieka dietetyka klinicznego
cel. to jest pakiet podstawowy | wynosi tylko 435 zt w skali miesigca.
Grupa dziata mega sprawnie i ludzie nawzajem sie wspierajg, motywuja Mozna to rozszerzy¢ o dodatkowy produkt, ktéry bardzo korzystnie
oraz chwala swoimi efektami. wplywa na redukcje tkanki ttuszczowej, zwtaszcza w okolicy brzucha. Taki
Tysiace prostych i smacznych przepisow, z ktérych mozesz korzystac. pakiet rozszerzony jest za 599 zt.

<Ilmie>, wszystko jasne?

o ,Potencjalnie jesli mielibysmy zaczg¢ dziatac, to czy jestes otwarty zeby sprawdzi¢ ustuge na sobie?”
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* Przeczyta) sktadowe ze slajdu.

o Zestawu mineratdw, witamin, ekstraktow roslinnych nie produkujemy.
Bierzemy to od firmy FM WORLD, ktdra jest naszym partnerem w biznesie”

W RAMACH NASZEJ POMOCY DOSTAJESZ:

e INDYWIDUALNA OPIEKA I WSPARCIE

e DOSTEP DO GRUPY WSPARCIA NA FB
- PONAD 29.000 OSOB

e ZESTAW MII\JERAL('),W, WITAMIN
I EKSTRAKTOW ROSLINNYCH

e OPIEKA DIETETYKA KLINICZNEGO

CENA OD 435 2L

Agnieszka
-33 kg w 7 miesiecy
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* |stnieje ponad 20 lat. Zatozyt go Polak, Artur Trawinski.

* Firma ma w asortymencie ponad 1000 produktow, z czego kilkanascie wykorzystujemy.”

FM WORLD - PARTNER W BIZNESIE

<r| WORLD

e SKLEP INTERNETOWY
e POLSKA FIRMA

e POWSTALA W 2004 R.

e ARTUR TRAWINSKI

e PONAD 1000 PRODUKTOW
« PONAD 100 KRAJOW
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» .Na pewno chciatbys wiedziec, jak zarabiamy tutaj pienigdze, zgadza sie?

» Krok pierwszy to twoje przekonanie. Dzieki temu masz pewnosc by o tym mowic”

 Nawigz do tego, ze osoba Krok 1 ma juz odhaczony (sama jest bardzo zadowolona)

JAK ZARABIAMY PIENIADZE:
KROK 1 - Przekonanie do ustugi

%- ‘:i’iiil‘;slqce j 3
: j
-17,3kg | &

| -87 cm w obwodach
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* ,Krok nr 2 to polecanie kolejnym osobom, czyli pomagasz innym
poprawic zdrowie”

JAK ZARABIAMY PIENIADZE:
KROK 2 - Polecanie kolejnym osobom

POMAGASZ INNYM POPRAWIC ZDROWIE
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« ,Majac 5 klientow, zarabiasz okoto 650 zt.

 Czy to jest zrozumiate?”

JAK ZARABIAMY PIENIADZE:
KROK 2 - Polecanie kolejnym osobom

NOWY
KLIENT

NOWY ('E:!’) NOWY
KLIENT 8 8 KLIENT
A

<4
'\

/7
\ //
N , NOWY
/7
N N ’ KLIENT
______________ °_ )

5 nowych klientow = od 130 zt x 5 = min. 650 zi
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» ,Wspotpraca jest miesieczna. Jesli osoby sg zadowolone, to moga kontynuowac swdj udziat czyli wejs¢ w
kolejny miesigc - | na tym slajdzie widzisz ze 5 poprzednich klientow wchodzi w kolejny miesigc plus 5 nowych

dofacza.

* Czyli w drugim miesigcu masz 10 aktywnych klientow, i Twoj zysk tutaj to okoto 1300 zt w skali miesigca.
Czy to jest jasne?”

JAK ZARABIAMY PIENIADZE:
KROK 2 - Polecanie kolejnym osobom

NOWY
KONTYNUACJA

KLIENT
8 e KONTYNUACJA
e e eKONTYNUACJA

7/
P e KONTYNUACJA
P 7
Ve
NOWY - KONTYNUACJA
KUENT B " W--------- -G AA----------

5 nowych klientow + 5 kontynuujacych

NOWY
KLIENT

NOWY
KLIENT

NOWY
KLIENT

kacznie 10 klientéw = od 130 zt x 10 = min. 1300 z¢
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,~Jak to robimy. Podstawowe dziatanie sktada sie z 5 prostych czynnosci.

Pierwsza to jest przycigganie klientdw. Robigc proste rzeczy w mediach spotecznosciowych, np. posty i relacje, sprawiasz ze ludzie sami sie do
Ciebie odzywajg .

Jak juz osoby sie odzywajg to na messengerze zadajesz pytania wedtug gotowego wzoru, zeby umowic sie na krotkg rozmowe telefoniczna.
Rozmowa trwa okoto 7 minut | przebiega wedtug gotowego wzoru rozmowy, gdzie 90% tredci czytasz.

| ludzie na tej podstawie podejmujg decyzje o dofgczeniu. Jesli chcg dofgczyc, to przechodzimy do przygotowania do startu i opieki. Jest to na
zasadzie gotowej listy zadan, ktorg robimy, zeby nasz podopieczny miat maksymalnie dobre wyniki.

Czy to jest jasne i proste?”
JAK ZARABIAMY PIENIADZE:
KROK 2 - Polecanie kolejnym osobom - JAK TO ROBIMY

1. PRZYCIAGANIE 2. KONTAKT 3. ROZMOWA 4. PRZYGOTOWANIE DO STARTU
KLIENTOW

NA MSG TELEFONICZNA 5. OPIEKA

L e e L R Ty Y
BT O WY DO TN W RROERAM . OP

_————r e o = = ——

|
s|sisisisiss|s|s]s BN

|

- - - —

Te -y p— . T ——

Q000000 000000

1 POST W TYGODNIU ST B ym———y

2 RELACJE W TYG GOTOWY GOTOWY WZOR GOTOWA
Z ANKIETA WZOR ROZMOWY CHECKLISTA
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« ,Tu masz pokazane ile zarabiasz majgc okreslong ilos¢ klientow, uwzgledniajgc w tym obroty i bonusy

« Jezeli masz 20 klientow, to zarabiasz ponad 3000 zt miesiecznie i angazujesz okoto 5 godzin
tygodniowo. Czyli rocznie zarabiasz ponad 36 tysiecy zi.

e ,Czy to jest jasne?”

JAK ZARABIAMY PIENIADZE:
KROK 2 - Polecanie kolejnym osobom - ILE ZARABIASZ

Przyktadowa ZAROBKI
ilosc klientow (marza + obrét + bonusy)
1 140
4 590
12 1880

Cel na osobe: 20 klientow = 9% = 6000 pkt = ponad 3000 zi
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e W trzecim kroku, uczysz kolejne osoby kroku nr 1 i kroku nr 2.

« Jesli tu jestes Ty i masz baze swoich bezposrednich klientdw, to w tym gronie pojawiajg sie osoby do

wspotpracy, ktdre chca robic to co Ty, czyli budowac swoje bazy klientow.
A wiec Twoja baza klientow bezposrednich i posrednich rosnie, zwiekszajg sie obroty i zwiekszajg sie zarobki.”

JAK ZARABIAMY PIENIADZE:
KROK 3 - Budowanie zespotu - Uczysz kolejne osoby KROKU 1 i KROKU 2
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« ,Zarabiasz procent od obrotu czyli wszystkie ztotowki wydane w sklepie przeliczajg sie na punkty, w zaleznosci ile tych
punktow uzbierasz w skali miesigca, osiggasz odpowiedni poziom efektywnosci, a to system przelicza na dodatkowa
prowizje automatycznie.

« W pierwszym planie wynagrodzen zarabiasz od kilkuset ztotych do 10 tysiecy ztotych.

W drugim i trzecim planie marketingowym bierzesz udziat w obrotach globalnych | zarobki sg zdecydowanie wieksze.”

JAK ZARABIAMY PIENIADZE:
KROK 3 - Budowanie zespotu - Uczysz kolejne osoby KROKU 1 i KROKU 2

ZARABIASZ % OD OBROTU

1 Zk ~ 1 PKT PERLOWA ORCHIDEA - 4%

Poziom Przedziat
efektywnosci punktowy DIAMENTOWA ORCHIDEA - 1,5%

3% 00 1198

AMARANTOWA ORCHIDEA - 1,5%
ZtOTA ORCHIDEA - 1,5%

6% 1200 - 3599 JASPISOWA GWIAZDA - 1%
9% 3600 — 7199 AMETYSTOWA GWIAZDA - 1%
12% 7200 — 11999

MALACHITOWA GWIAZDA - 0,5%
15% 12000 — 20399 NEFRYTOWA GWIAZDA - 0,5%
18% 20400 — 29999 :
51, s ONYKSOWA GWIAZDA - 0,5%

OD: 10.000 PLN
DO 10.000 PLN DO: 1.100.000 PLN
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« Jesli Ty masz 20 klientdw i po drodze pojawi sie jedna nowa osoba do wspotpracy
| nauczysz ja robi¢ to samo,

e to razem z zespotem macie 40 klientow. A Twoj sumaryczny zarobek to okoto 5000 zt
w skall miesigca

JAK ZARABIAMY PIENIADZE:
KROK 3 - Budowanie zespotu - Uczysz kolejne osoby KROKU 1 i KROKU 2

Ty = 20 klientow

afe nosci unkto
Ty + 1 osoba = 2 osoby x 20 klientow = 40 klientow Ktyw P Wy

3% 300 - 1199
6% 1200 — 3599
9% 3600 — 7199
12% 7200 — 11999
15% 12000 - 20399
15 % 18% 20400 — 29999

~ 5.000 PLN 21% > 30000
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* Idgc dalej. Jesli takich osdb razem z Tobg bedzie 6, ktdre majg 20 klientdw, to tacznie tych
klientow jest 120. Co daje takie obroty, ze generujesz najwyzszym poziom w pierwszym
planie wynagrodzen, co przektada sie na 10 tysiecy zt dochodu w skali miesigca

 Czy to jest zrozumiate?

JAK ZARABIAMY PIENIADZE:
KROK 3 - Budowanie zespotu - Uczysz kolejne osoby KROKU 1 i KROKU 2

Ty = 20 klientow

Poziom Przedziat
efektywnosci punktowy

3% 300 - 1199
Ty + 5 osoby = 6 0so6b x 20 klientow = 120 klientow 6% 1200 - 3599
9% 3600 — 7199

12% 7200 — 11999

15% 12000 — 20399

21 % 18% 20400 — 29999

Ty + 1 osoba = 2 osoby x 20 klientow = 40 klientow

~ 10.000 PLN 21% > 30000
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e ,Tuta] mamy pokazany przyk’fadowy plan dziatania, czyli jeS|I skuplllbysmy sie na
dwoch czynnosciach miesiecznie: 5 nowych kllentow CO miesigc
i generowanie 1 nowej osoby do wspotpracy, ktora bedzie robita to samo co Ty,

* To w pierwszym miesiacu pojawi sie sumarycznie 5 klientow i zarobisz okoto 700 zt”

6 MIESIECZNY PLAN DZIAtANIA -> 10.000 Zt + BONUSY

cel: 5 nowych klientow co miesiac + 1 partner biznesowy co miesiac

Poziom Przedziat
5 x efektywnosci | punktowy

3% 300 - 1199

—tFFF— 6% 1200 — 3599

iMC 2MC 3MC 4MC 5MC 6 MC

9% 3600 — 7199
12% 7200 — 11999
6 % 15% 12000 - 20399
~ 700 PLN ) 18% 20400 — 29999
(KLIENCI + OBROT) | 21% > 30000
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o ,Jesli w drugim miesigcu, Ty i osoba z zespotu,
macie facznie 15 aktywnych klientow,
to zarobisz okoto 2000 zt”

6 MIESIECZNY PLAN DZIALANIA -> 10.000 Zt + BONUSY

cel: 5 nowych klientow co miesigc + 1 partner biznesowy co miesiac

Poziom Przedziat
5x (|15 Xx efektywnosci | punktowy

3% 300 — 1199
—_—t 6% 1200 — 3599
1 MC 2 MC 3 MC 4 MC 5 MC 6 MC 9% 3600 — 7199
12% 7200 — 11999
O 9 15% 12000 — 20399
~ 2000 PLN 18% 20400 — 29999
(KLIENCI + OBROT) 1% > 30000
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,,Powtarzajqc te dziatania, w nastepnych mleS|qcach Z kolejnyml osobami w zespole,
mozemy mie¢ nawet 125 klientow, co daje najwyzszy poziom w pierwszym planie
wynagrodzen, i zarabiasz okoto 10 tysiecy ztotych w skali miesigca.

 Czy wszystko zrozumiate?”

6 MIESIECZNY PLAN DZIALANIA -> 10.000 Zt + BONUSY

cel: 5 nowych klientow co miesiac + 1 partner biznesowy co miesigc

5x ||15x ||30x || 50x || 85 x |[{125 x efektywnosci | punktowy

3% 300 — 1199

—tF+ 6% 1200 — 3599

iMC 2MC 3MC 4MC 5 MC 6 MC

9% 3600 — 7199
12% 7200 — 11999
21 % 15% 12000 — 20399
~ 10000 PLN, 18% 20400 — 29999
(KLIENCI + OBROT)! 21% > 30000
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 Dodatkowa korzyscig tego, ze wspotpracujemy z naszym partnerem, sg bonusy

e Pierwszy z pokazanych, to program samochodowy, gdzie mozesz otrzymac
dodatkowa prowizje na auto. Albo Twoje albo nowe.

BONUSY - PROGRAMY MOTYWACYINE
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* Drugi z nich to tak zwane rocznice firmy, czyli wyjazdy w unikatowe miejsca.
W poprzednim latach byty to m.in. Singapur, Stany Zjednoczone | Malediwy.

BONUSY - PROGRAMY MOTYWACYIJNE
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* Tworzymy zespot Rentierzy od 2009 roku.

e | zaczynajac z nami wspotprace jestes w stanie zrealizowac cel, o ktorym powiedziates,

e poniewaz mamy sprawdzony i skuteczny system dziatania, ktérego Cie nauczymy.

* Automatycznie masz dostep do narzedazi takich jak: Grafiki, skrypty, materiaty do pracy w mediach w spotecznosciowych.
* Wspotpracujemy ze specjalistami - dietetycy, lekarze, trener mentalny - co bardzo mocno utatwia dziatanie.

« Masz rowniez dostep do naszych szkolen rozwojowo-biznesowych. Na zywo i online, ktore pomagaja szybciej zarabiac.

RENTIERZY - KIM JESTESMY

sprawdzony i skuteczny system dziatania i osiggania celow N SRS

wsparcie specjalistow
i 0s0b z doswiadczeniem




4) Prezentacja - slajdy - 26

* Wytacz udostepnianie ekranu




5) Po zakonczeniu udostepnienia prezentacii

[iesli osoba BYELA w Programie]
« Zapytaj Nowg osobe - ,<Imie Nowej osoby>, jakie masz pytania?”

« Odpowiedz na pytania (najczestsze pytania + odpowiedzi znajduja sie na koncu pliku)
« Zamkniecie spotkania - zadaj ponizsze pytania:

« ,,Czy mozliwosci ktore Ci pokazatem wygladaja ciekawie?”

« ,,Czy gdybym pokazat Tobie krok po kroku jak mozesz zrealizowac swqj cel, to czy chciat(a)bys sie tego
nauczyc?”

 (Jesli pojawi sie watpliwosc/pytanie, to na nie odpowiedz RACJA-PYTANIE-PRAWDA-DECYZJA)
e ,Czy chcesz wystartowac?”

- USTAL TERMIN KOLEJNEGO SPOTKANIA (2 spotkanie)

e data, godzina, miejsce (msg / zoom)



5) Po zakonczeniu udostepnienia prezentacii

* Poinformuj o kolejnych czynnosciach:
* Wygenerowanie Loginu i Hasta na stronie sklepu (jest to darmowe)
* Potrzebne imie, nazwisko, tel, mail, adres do dostaw, data urodzenia
» (Po spotkaniu pomdz osobie Zapraszajgcej wpisac Nowa osobe we wiasciwe miejsce)
* Jak bedzie Login i Hasto, to osoba zostanie dodana do grupy biznesowej na fo RENTIERZY.FM
* Pokaz gdzie znalez¢ TECZKE (fb -> grupa Rentierzy.FM -> zaktadka ,,Polecane”)

 Omow rzeczy do przygotowania na 2 spotkanie (dziat 2 spotkanie w TECZCE) + wyslij link do
postu z TECZKA na msg

» ,Jesli po drodze pojawig sie jakies pytania i kwestie ktére bedg Cie zastanawiaty, to bardzo
dobrze. Po prostu spisz to na kartce | ha poczatku kolejnego spotkania zaczniemy od tego”.

« ZADBAJ O TO, aby Nowa osoba byta dobrze przygotowana do kolejnego spotkania - porozmawiaj
z Zapraszajacym (bezposrednim sponsorem), aby to zweryfikowat przed 2 spotkaniem - zadanie dla
Bezposredniego Sponsora - wydrukowanie KARTY PARTNERA BIZNESOWEGO



5) Po zakonczeniu udostepnienia prezentacii

[iesli osoba NIE BYEA w Programie]
 Zapytaj Nowg osobe - ,<Imie Nowej osoby>, jakie masz pytania?”

 Odpowiedz na pytania (najczestsze pytania + odpowiedzi znajduja sie na koncu pliku)
« Zamkniecie spotkania - zadaj ponizsze pytania:

« ,,Czy mozliwosci ktére Ci pokazatem wygladajg ciekawie?”

» ,Czy gdybym pokazat Tobie krok po kroku jak mozesz zrealizowac¢ swoj cel, to czy
chcial(@)bys sie tego nauczyc?”

« (Jesli pojawi sie watpliwosc¢/pytanie, to na nie odpowiedz RACJA-PYTANIE-PRAWDA-
DECYZJA)

e ,,Co Ty nato, aby przetestowac ustuge na sobie, dzieki temu bedziesz skuteczniej dziatac?”



5) Po zakonczeniu udostepnienia prezentacii

* Poinformuj o kolejnych czynnosciach:
 Wygenerowanie Loginu i Hasta na stronie sklepu (jest to darmowe)
* Potrzebne imie, nazwisko, tel, mail, adres do dostaw, data urodzenia
* (Po spotkaniu pomodz osobie Zapraszajacej wpisac Nowg osobe we wiasciwe miejsce)
e Jak bedzie Login i Hasto, to
« zrobienie zamowienia, aby mdc zacza¢ Program

* Od tego momentu albo osoba rownolegle sie odchudza i dziata biznesowo,
albo osoba koncertuje sie tylko na odchudzaniu i po pierwszych efektach dziata biznesowo.

e 0soba zostanie dodana do grupy biznesowej na fo RENTIERZY.FM
* Pokaz gdzie znalez¢ TECZKE (fb -> grupa Rentierzy.FM -> zaktadka ,,Polecane”)
« Omow rzeczy do przygotowania na 2 spotkanie (dziat 2 spotkanie w TECZCE) + wyslij link do postu z TECZKA na msg

« ,Jesli po drodze pojawig sie jakies pytania i kwestie ktore beda Cie zastanawiaty, to bardzo dobrze. Po prostu spisz to na
kartce | na poczatku kolejnego spotkania zaczniemy od tego”.

« ZADBAJ O TO, aby Nowa osoba byta dobrze przygotowana do kolejnego spotkania - porozmawiaj
z Zapraszajacym (bezposrednim sponsorem), aby to zweryfikowat przed 2 spotkaniem - zadanie dla Bezposredniego Sponsora -
wydrukowanie KARTY PARTNERA BIZNESOWEGO



6) Odpowiadanie na najczestsze pytania wg schematu
RACJA - PYTANIE - PRAWDA - DECYZJA

,Nie mam czasu”
 Przyznaj RACJE
o« Ok, rozumiem.”
» zgadzajac sie z odbiorcg obnizasz jego emocije;
» przekonujgc go od razu do swojej racji, podwyzszasz jego emocje

« Zadaj PYTANIE
o ,Dlaczego tak uwazasz?”

» Jaka jedna potezna zasada sprawia, ze ludzie sukcesu skutecznie domykajg spotkania?

Trafne zadawanie konkretnych pytan !
Nie ttumacz sie. Zadaj komus pytanie i niech on sie ttumaczy. Zmien dyskusje na takg w ktérej to Ty bedziesz zadawac pytania. @&

. Poznaj PRAWDZIWY powdd

* Ludzie nie mowig prawdy za pierwszym razem...
A czy jest cos jeszcze oprocz X?
A czy jest cos jeszcze poza X i Y?
A czy jestes cos jeszcze poza X, Y i Z?
Najczesciej za 3 razem ustyszymy prawde...

« Zmien NIE na TAK i spytaj o DECYZJE

,Czy gdybym Tobie powiedziat, ze angazujac 1 godzine dziennie mozesz zrealizowaé cel o ktérym powiedziates na poczatku spotkania,
to czy chciatbys sie tego nauczyC?”

« Schemat: ,,Czy gdybym Tobie powiedziat, ze <odpowiedz na watpliwosc¢ jak faktycznie to wyglada w naszym biznesie> mozesz zrealizowac cel
o ktdorym powiedziates na poczatku spotkania, to czy chciatbys sie tego nauczy¢?”



