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Wszystkim tym, ktorzy szukaja
rozwiazan.

Jest to narzedzie biznesowe stworzone
po to, aby pomoc osobom, ktore s3
zaangaiowane w te branie,
jak i tym, ktore stoja
przed mozliwoscia jej poznania.

Autorzy
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CZTERY SPOSOBY
ZARABIANIA PIENIEDZY
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Czy zastanawiales sie kiedys nad tym,
co zrobi¢, aby mieC wiecej czasu i pieniedzy?
Czy gdyby istnial na to sprawdzony sposob,
to czy chcialbys go poznac?

Sam fakt, ze zaczales czytac te ksiazke, swiad-
czy, ze jestesS osoba, ktora chce czegos wiecej
od zycia. To Swietna szansa, ktorg dostates
od swojego znajomego. W trakcie lektury za-
poznasz si¢ z kluczowymi informacjami na
temat jednego z najciekawszych sposobow za-
rabiania w XXI wieku.

W dzisiejszych czasach wiekszos¢ ludzi zara-
bia na jeden z czterech sposobow. Moze byc¢
to praca na etacie, bycie specjalista, wla-
sna dzialalnoS¢ gospodarcza lub dziatanie
W oparciu o gotowy system (np. franczyza).

Pierwszy sposob cenia sobie osoby, dla kto-
rych wazne sa jasno okreslone obowiazki,
z gory ustalony zakres odpowiedzialnosci oraz
okreslony czas pracy. Wybierajg oni tzw. pra-
ce na etacie. Zdarza sie¢ jednak, Ze zarobki
sa tutaj ograniczone. Jest to zwigzane z cza-
sem, jaki mozna w ciagu doby przeznaczy¢ na
zarabianie.
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Osoby te, szukajac rozwiazan pozwalajacych
zarobi¢ wieksze pieniadze, podnosza kwalifi-
kacje, dzieki czemu moga zaistnie¢ na rynku
jako specjalisci w danej dziedzinie lub awan-
sowacé na wyzsze stanowisko. Dzieki wieksze-
mu zaangazowaniu i wiedzy osiagaja wyzsze
dochody. Sa najlepsi w swojej firmie, tym sa-
mym ich obecnos¢ w miejscu pracy okazuje
sie niezbedna. W ten sposob zarabiaja np. le-
karze, architekci, mechanicy, stomatolodzy,
prawnicy.

Czes¢ ludzi interesuje sie otworzeniem wla-
snej dziatalnosci. Wyzwaniem jest tutaj zdo-
bycie kapitalu poczatkowego oraz catkowita
odpowiedzialnoS¢ za powodzenie interesu.
Skutkuje to jeszcze wigekszym zaangazowa-
niem czasowym. Wedlug statystyk, po wielu
latach wytrwalosci w rozwijaniu firmy, nie-
licznym udaje sie przeksztalcic¢ ja w kilkuset-
osobowe przedsiebiorstwo generujace wysokie
dochody.

Mozna réwniez zwiekszy¢ swoje szanse na
powodzenie, wykupujac sprawdzony sys-
tem opracowany przez kogo$ innego. Czesto
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wymaga to wysokich inwestycji oraz regular-
nie ponoszonych oplat. W zamian za to, juz na
starcie, osoba korzysta ze sprawdzonej marki
o znanym wizerunku. Tym charakteryzuje sie
tzw. franczyza.

Zapewne znasz w swoim otoczeniu przyktady
osob dziatajacych w kazdy z wyzej wymienio-
nych sposobow.

Kolejna mozliwoScia zarabiania pieniedzy
— ktora narodzila sie w XX wieku, a prze-
zywa rozkwit w XXI wieku — jest marketing
sieciowy. Marketing sieciowy czy tez wielo-
poziomowy, w skrocie MLM (ang. Multi Level
Marketing, Network Marketing) — to jeden ze
sposobow, w jaki produkty sa wprowadzane
na rynek. Sama idea marketingu sieciowego
ma juz blisko 100 lat. Obecnie uczestnicza
w niej dziesiatki milion6w os6b na calym
Swiecie. Marketing wielopoziomowy pozwa-
la wyplaca¢ prowizje od obrotu produktami
wszystkim zaangazowanym konsumentom
danej sieci.
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Obecnie najwiecej produktow sprzedaje sie
w ramach roznych sieci. Jest to jeden z naj-
skuteczniejszych sposobow na dotarcie do jak
najliczniejszej grupy konsumentow. To wla-
Snie dlatego najbogatsi ludzie swiata obecnie
w nie inwestuja. Dobrymi przykladami sa sie-
ci: telewizyjne, fast-foodow, sklepow odziezo-
wych, stacji benzynowych, hoteli.

W biznesie MLM réwniez mozna zbudowac
swoja sie¢, ponoszac niewielkie koszty zwia-
zane z dostepem do sprawdzonego syste-
mu dziatania. Twoim kapitalem sg czas oraz
umiejetnosci, ktore nabedziesz w trakcie.

Osoby zaangazowane w ten biznes zarabia-
ja co roku fortune. Swiadcza o tym obroty
branzy. Na swiecie w roku 2014 firmy MLM
i sprzedazy bezposredniej sprzedaly produk-
ty o wartosci 182,8 miliardéow dolaréw. Tak
naprawde to dopiero poczatek. Dzieje sie tak
w zwiazku ze sprzyjajacymi trendami, jakie
obecnie wystepuja na rynku.
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By¢ moze zadajesz sobie teraz pytanie: ,,Skoro
to taka okazja, to dlaczego nie wszyscy o niej
styszeli?”. Tak naprawde odpowiedz tkwi
w pytaniu. Zwro¢ uwage, ze dowiadujesz sie
o tym biznesie od swojego znajomego, a nie
z reklamy telewizyjnej czy billboardow.

Jeszcze kilkadziesiat lat temu najwieksze ko-
rzysSci czerpaly osoby zaangazowane w pro-
dukcje okreslonych towarow. Pod koniec XX
wieku rozwo6j technologii pozwolil uproscic
i przyspieszy¢ produkcje oraz — w wielu wy-
padkach — zastapic¢ prace cztowieka.

Zminimalizowalo to rowniez koszty produk-
cji. W zwiazku z tym spore korzysci zaczeli od-
nosi¢ np. wlasciciele sklepow internetowych,
portali aukcyjnych, agencji reklamowych.

Pierwszym etapem tej ewolucji bylo przenie-
sienie sprzedazy do Internetu. Ten sposéb
dystrybucji osiagnal ogromna skale i zarobio-
no dzieki temu fortuny.
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Kolejnym krokiem okazalo sie udoskona-
lenie tego sposobu o bezposredni kontakt
z klientem i opieke nad nim. Naturalng konse-
kwencja owego trendu jest rozwoj marketingu
sieciowego.

W naszym rozumieniu MLM polega na uzywa-
niu produktéw i budowaniu sieci zadowolo-
nych konsumentoéw. Najlepszymi produktami
do dystrybucji w ramach marketingu siecio-
wego sa towary codziennego uzytku. Cena
produktow znajdujacych sie w obrocie dzieki
systemowi MLM nie jest obciazona kosztami
wynikajacymi z reklamy i dlugiego tancucha
dystrybucji. Dlatego srodki te moga zostac
przeznaczone na maksymalne podniesienie
jakosci produktow oraz na prowizje dla part-
nerow biznesowych.

Zastanowmy sie, czy jezeli produkty sa wy-
sokiej jakosci i w korzystnej cenie, to czy ty
dzielisz sie informacja o nich z rodzina, przy-
jaciolmi, znajomymi? Odpowiedz jest oczywi-
sta i wlasnie to jest glowna silq napedowa tej
branzy.
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W MLM otrzymujesz niezbedne wsparcie od
0sob bardziej doswiadczonych, ktore juz wie-
dza, jak odniesc¢ sukces w tym biznesie. Czesto
to wlasnie ta korzysc jest najbardziej podkre-
Slana przez wspotczesnych ludzi sukcesu,
takich jak Robert Kiyosaki, Donald Trump
czy Anthony Robbins. Na kolejnych stronach
przedstawiamy opinie znanych ludzi o MLM.
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OPINIE

Lukasz Milewski — Milewski & Partnerzy, firma
powstala z pasji do inspirowania ludzi, organi-
zujaca najwieksze wydarzenia rozwojowe i biz-
nesowe w Polsce:

To nie jest , kolejna” ksiqzka. Te napisali ludzie,
ktérzy robiq niesamowicie pozytywnag prace
w branzy networku. Jakos$é edukacji, ktérq ofe-
ruja, jest wrecz niebywala i lata Swietlne przed
innymi. Gdy po raz pierwszy trafiltem na ich spo-
tkanie, bytem pod niezwyklym wrazeniem tego,
co robig. Czerp garsciami z ich dosSwiadczen
— warto.

Robert T. Kiyosaki — inwestor, biznesmen,
autor bestsellera Bogaty ojciec, Biedny ojciec:

Biznes MLM daje ludziom rzadko spotykana
mozliwosé zbudowania wlasnego Zrédia docho-
du i osiqgniecia zamozno$ci, przy minimalnym
ryzyku i niewielkim wktadzie finansowym.
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Dr Alina Vogelgesang — Rektor Gliwickiej Wyz-
szej Szkoty Przedsiebiorczosci:

Multilevel marketing jest branzq o dwukrotnie
wiekszym tempie rozwoju niz cata gospodarka
Swiatowa, gdzie pracuje ponad 100 milionéw
dystrybutoréw. Obecne tempo rozwoju firm MLM
stanowi odpowiedZ rynku na wzrastajqgce po-
trzeby zréznicowanych i zindywidualizowanych
konsumentow.

Z drugiej strony wskazuje na alternatywne Zro-
dta pozyskiwania dochodéw, szczegdlnie przez
miode pokolenia.

Branza ta nie wymaga duzych naktadéw kapi-
tatowych do rozpoczecia wlasnej dziatalnosci
gospodarczej, oprécz determinacji, inwestycji
czasowych oraz cech przedsiebiorczych, co sta-
nowi atrakcje dla mtodego pokolenia.

MLM daje ludziom poczucie wolnosci i niezalez-
nosci oraz jest dobrq $ciezkq samorozwoju.

MLM dla przedsiebiorstw jest obecnie naj-
skuteczniejszq formq dystrybucji i sprzedazy
produktéow na trudnym wspdtczesnym rynku.
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Prognozy wskazuja, ze bedzie sie rozwijaé dwu-
krotnie szybciej niz najszybciej rozwijajaca Sie
w tej chwili branza IT.

Brian Tracy — pisarz, jeden z najlepszych mow-
cow zawodowych na Swiecie:

Potencjal marketingu sieciowego jest nieograni-
czony. Biznes MLM bedzie rést, poniewaz coraz
lepsi ludzie zaczynajq sie nim interesowaé. Dla-
tego wkrétce bedzie to jeden z najbardziej szano-
wanych modeli biznesowych.

Donald Trump — Prezydent Stanow Zjednoczo-
nych, amerykanski przedsigbiorca, miliarder,
filantrop:

Marketing to potezne narzedzie, a marketing
sieciowy moze te potege jeszcze zwiekszyé, je-
zeli jestes ambitny. (...) Potrzebny jest do tego
duch przedsiebiorczosci, a to oznacza skupienie
i wytrwatosé.
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Podsumowujac, gdybys zapytal nas, czym
jest marketing sieciowy, odpowiedzielibySmy,
ze to mozliwoS¢ zarabiania dzieki budowaniu
sieci zadowolonych konsumentow oraz dostep
do wysokiej jakosci produktéw, ktoérymi mo-
zesz dzieli¢ sie z bliskimi.

Jest to rowniez szansa na stopniowe wejscie
w Swiat biznesu przy wsparciu osob z wiek-
szym doswiadczeniem.
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Pewnie zastanawiasz sie, czy warto zaczac
i czy ty sie do tego nadajesz. W tym rozdziale
znajdziesz odpowiedzi, ktore wynikaja z wie-
loletniego doswiadczenia nabytego we wspol-
pracy z tysiacami ludzi.

W XXI wieku wiele os6b chce by¢ szefem dla
samego siebie i zarabia¢ przy tym wieksze
pieniadze. Otwarcie wlasnej firmy wiaze sie
z tym, ze potrzebujesz kapitalu na start.
Nawet najprostsze formy prowadzenia wlasne;j
dziatalnosci (kawiarnia, mata firma budow-
lana, sklep internetowy) wymagaja inwesty-
cji poczatkowej. Poza tym trzeba sie liczyc
ze stalymi kosztami, np.: wynagrodzenia dla
pracownikow, narzedzia, wynajem lokalu czy
utrzymanie domeny internetowe;j.

Powyzsze czynniki powoduja, ze wiele osob
nawet nie rozpoczyna biznesu lub docelo-
wo bankrutuje. Wedlug oficjalnych statystyk
okoto 90% firm w ciagu pierwszych S lat upa-
da. Dlaczego? Wynika to z faktu, Ze nie maja
doswiadczenia i niezbednej wiedzy.
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Naszym zdaniem marketing sieciowy jest
Swietnym rozwigzaniem na wejscie do bizne-
su. Niska kwota startu i brak mozliwosci ban-
kructwa zdecydowanie go wyrozniaja. Dzieki
pominieciu kosztow statych i wyeliminowaniu
ryzyka finansowego, biznes ten lokuje si¢ jako
jeden z najlepszych sposobow zarabiania pie-
niedzy w XXI wieku.

Te aspekty powoduja, ze do marketingu sie-
ciowego przylaczaja sie ludzie z roznych
Srodowisk: studenci, pracownicy etatowi, spe-
cjalisci, wlasciciele firm i inni. Dla wiekszosci
z nich ta forma zarabiania pieniedzy poczat-
kowo jest dodatkowym zajeciem, wykonywa-
nym w wolnym czasie. Podobnie moze byc
w twoim przypadku. Wiele os6b poszlo jednak
krok dalej. Wykorzystujac sprawdzony sys-
tem, uczynito MLM glownym zrédltem docho-
du dla siebie i swoich rodzin.

Marketing sieciowy zaplaci tobie za efekty.
Dlatego kazda zaangazowana osoba moze
osiagna¢ wysokie dochody.
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Aby odnies¢ sukces w MLM, przylacz sie do
dobrego zespotu. Dobry zespot to taki, ktory
zapewni tobie niezbedna wiedze oraz wsparcie
i profesjonalnie przygotuje cie do prowadzenia
tego biznesu. Dlatego nie potrzebujesz wiedzy,
aby zaczac.

W tym momencie mozesz zastanawiac sie,
czy znajdziesz na to wszystko czas i jak dlugo
trzeba bedzie czekac na rezultaty.

Fenomenem tego biznesu jest to, Zze juz w trak-
cie nauki zarabiasz. Oczywiscie, potrzebujesz
na to czasu, ale pamietaj — czas i tak uptynie.

Z naszej praktyki wynika, ze zaréowno ludzie
studiujacy, pracujacy na etacie, jak i pro-
wadzacy wlasnag dziatalnos¢ odniesli w MLM
sukces.

Dobrze ilustruja to historie osob, ktore zacze-
ty wspotprace, studiujac, dysponujac jedynie
czasem w weekendy, pracujac na 3 zmiany czy
prowadzac dziatalnos¢. MLM z czasem stat sie
dla nich gtownym zrodtem dochodu, poniewaz
wykorzystaly dzwignie w postaci sprawdzone-
go systemu dziatania i pomocy zespotu.
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Reasumujac, aby skutecznie budowac ten biz-
nes, potrzebujesz czasu wynoszacego od kilku
godzin — na starcie, do kilkunastu — docelo-
wo w tygodniu.

Kiedy pojawia sie rezultaty? Jesli mowimy
o dodatkowych pieniadzach — pojawiq sie
szybko. Jezeli chcesz wygenerowac w MLM
duze dochody, nasza rada dla Ciebie — daj
sobie czas. Tak jak pracownik potrzebuje cza-
su, aby wspiac¢ sie na szczyt korporacyjnej
drabiny, a lekarz lub prawnik, aby odniesc¢
sukces, tak i tutaj potrzebny jest czas i za-
angazowanie, zeby zbudowac¢ duzy biznes.
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DLA KOGO TO JEST?

Atutem MLM jest to, ze to ty decydujesz, z kim
bedziesz wspolpracowal. Kto moze byc¢ tym
zainteresowany? Jest wiele przyktadow na to,
ze olbrzymi potencjal tkwi w samej rodzinie,
bo jest to biznes relacji.

Marketing sieciowy to doskonala szansa dla
0sob, ktore cenia sobie etyke w zyciu i w pra-
cy. Chca mie¢ wplyw na ksztalt firmy, wno-
szac do niej odrobine indywidualizmu. Cenia
sobie wartosci, takie jak rodzina i przyjazn
oraz mozliwo§¢ rozwoju.

Warto zauwazy¢, ze aby zy¢ w pelni, potrze-
bujesz czasu. Zeby dobrze go wykorzystac,
potrzebujesz pieniedzy. Z naszej praktyki
wynika, ze ta forma biznesu spelnia wszyst-
kie te wymagania. Jezeli ktoras z tych rzeczy
brzmi dla Ciebie interesujaco, przyjrzyj sie
temu doktadnie;j.
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Podsumowujac, marketing sieciowy to do-
skonatle rozwiazanie dla os6b chcacych prze-
jac¢ kontrole nad swoim czasem i zarobkami.
Mozesz zacza¢ budowac swoj wlasny biznes
rownolegle z obecnym zajeciem, bez zadnego
ryzyka. Masz na to sprawdzony sposob i po-
moc wielu ludzi.

Jezeli zaangazujesz sie i potraktujesz MLM
profesjonalnie, stanie si¢ on twoim glownym
zrodlem dochodu. Takie podejScie pojawia
sie z uplywem czasu i po zdobyciu pewnosci.
W przypadku, gdy dasz sobie czas, mozesz do-
taczy¢ do czotowych postaci w firmie, maja-
cych procentowe udziaty w obrocie globalnym.
Wymaga to koncentracji i zaangazowania,
a wowczas korzysSci znacznie przewyzsza
naktlady.
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Firmy wydaja miliony, zeby reklamowac swoje
produktyiustugi, aitak wwiekszosci przypad-
kow klienci decyduja sie na zakupy, polegajac
na poleceniach znajomych. Czym kierujesz
sie, wybierajac restauracje, sklep odziezowy
lub film w kinie? Czy wazna jest opinia two-
jego znajomego, ktory z tych ustug korzystat?
Naturalne jest, ze polecamy produkty i ustu-
gi, ktére nam sie podobaja. Zastanéw sie, czy
kiedykolwiek zaplacono tobie za to? W MLM
wlasnie za te forme reklamy otrzymujesz pie-
niadze.

Stosunkowo tatwo jest zaczac¢ swoja dzialal-
nos¢ w MLM, jezeli jest ona oparta o ustugi
oraz produkty zuzywalne i codziennego uzyt-
ku. Czyli takie, ktorych juz teraz uzywasz na
co dzien w domu razem z bliskimi. Dzisiaj
prawdopodobnie kupujesz je w roznych
sieciach w cenach detalicznych. Dodatkowo
nie otrzymujesz zwrotu za zakupy — jestes
konsumentem. Zmieniajac klasyczny sys-
tem dystrybucji na opisywany wczes$niej, czy-
li MLM, kupujesz je w swojej sieci po cenach
hurtowych i uczestniczysz w podziale zyskow.
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Idac od A do Z, uczysz sie kolejnych kro-
kow. Glowna zaleta marketingu sieciowe-
go jest fakt, ze w trakcie nauki juz zarabiasz
pieniadze. Zdobywasz wiedze, wykorzystujac
doswiadczenie ,sponsora”, czyli kogos, kto po-
kazal ci ten biznes. Pomaga on tobie, bo jezeli
ty zarobisz, to on rowniez.

Wigkszos¢ produktow i ushug wprowadzona
jest na rynek z wykorzystaniem modelu sie-
ciowego. Rozejrzyj sie¢ wokot siebie:

Gdzie tankujesz samochod?
Gdzie kupujesz artykuly spozywcze?
Gdzie kupujesz odziez?

W jakiej sieci jest zarejestrowany telefon,
z ktorego korzystasz?

Tych przyktadow jest mnéstwo. Jak widzisz,
i tak kupujesz w sieci, ale zastanow sie, czy
kupujac tam, zarabiasz?
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Ludzie zauwazaja produkty: chemie gospo-
darcza lub kosmetyki czy ustugi telekomu-
nikacyjne. Nie zdaja sobie sprawy z tego,
ze samo W sobie nie jest to biznesem. Moze
ci sie wydawac, ze osoba dzialajaca w mar-
ketingu sieciowym powinna sprzedawac
i prezentowac produkty. Ot6z nie. Prawdziwy
biznes nie zalezy od produktu, ale od sieci,
przez ktorg ten produkt przechodzi. Ludzie
nie zauwazaja sieci (np. sieci elektroenerge-
tycznej), tylko produkty (zaréwke w kazdym
domu). Podkreslamy raz jeszcze, to wlasnie
w sieci, ktora zbudujesz, tkwia najwieksze
pieniadze.

W MLM nie produkujesz towarow — tworzysz
ich sie¢ dystrybucji. Sila nie tkwi w produk-
cie, sita tkwi w sieci. Zarabiasz pieniadze pro-
porcjonalnie do wartosci produktow, ktore
przechodza przez siec. Im wiecej uzytkowni-
kow, tym wieksza wartosSc sieci. Budowanie
sieci sprowadza sie do przekazywania infor-
macji o niej innym osobom. Znajdz partnera,
ktory zrobi to, co ty.
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Przesledzmy to na przykladach. Sprawdzmy
jak duza sie¢ mozesz zbudowac pracujac
z dwoma, trzema lub piecioma osobami:

Na starcie jesteS sam i z pomoca sponsora
wprowadzasz dwoch nowych partnerow. Twoj
zespo6t to Ty i dwie osoby. Pomagasz im zro-
bi¢ to samo i kazdy z nich wprowadza dwoch
partnerow. W kolejnym poziomie sa 4 nowe
osoby. Bedzie si¢ to rozwija¢ wedtug nastepu-
jacego schematu:

2 osoby

4 osoby

8 osob

16 os6b

32 osoby itd.

Na tym przyktadzie pracujesz tylko z 2 po-
waznymi osobami. Sprawdzmy co sie wyda-
rzy kiedy bedziesz pracowac z 3 powaznymi
osobami:

3 osoby

9 os6b

27 osoby

81 osob

243 osoby itd.
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Zauwaz, ze miedzy pierwszym a drugim sche-
matem, r6znica w ilosci os6b w piatym pozio-
mie to az 211 os6b. Wynika to TYLKO z tego,
ze kazdy wprowadzit o jedna powazna osobe
wiecej.

Kolejny schemat pokazuje, co sie wydarzy,
pracujac z S powaznymi osobami:

5 os6b

25 o0sob

125 osob

625 0sob
3125 oso6b itd.

Sumujac osoby z kazdego poziomu, lacznie
w Twojej sieci znajduje sie 3905 o0s6b.
Zakladajac, ze kazdy w sieci kupi produkty za
100 zt w skali miesiaca, Twoja sie¢ wygeneru-
je nastepujace obroty: 3905 oso6b x 100 zt =
390 500 zt. A pracujesz TYLKO z 5 osobami.

Powyzszy przyklad pokazuje jak powstaje gi-
gantyczna sie¢, ktora generuje wielkie przy-
chody, a tym samym Twoje zarobki.






ROZDZIAL IV

JAKI JEST KOLEJNY
KROK?
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Informacje, z ktéorymi sie zapoznales do tej
pory, przygotowaly cie do kolejnego kro-
ku. Jest nim indywidualne spotkanie z oso-
ba, ktora przedstawi ci mozliwosci zarabiania
w branzy MLM z konkretna firma. Odbedzie
sie ono w kawiarni i potrwa okoto 30 minut.
Chcemy, zeby$ poznal ten biznes w najbar-
dziej profesjonalny sposob, dlatego na spotka-
niu twodj znajomy zrobi to wspoélnie z osoba,
ktora ma wiedze i doSwiadczenie.

Celem tego spotkania bedzie blizsze zazna-
jomienie cie z firma, produktami i mozli-
wosSciami zarabiania pieniedzy. Obecnosc
w tym miejscu stwarza szanse i mozliwosci.
Tam podejmiesz najlepsza dla siebie decyzje.
Dziekujemy, do zobaczenial!



Dziekujemy wszystkim tym, ktorzy byli
zaangazowani w tworzenie tej ksiazki.
Dziekujemy rowniez tym,
ktdrzy swoimi dziataniami i rezultatami
aktywnie promuj3 branie¢ MLM.
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